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Magasabb profit

Mérhetőség = beavatkozás lehetősége

Kockázatok, bizonytalanságok kiszűrése

Finanszírozási igény azonosítása



Standard bemutatkozó anyag

Több verzió, max. 25-30 oldal

Tények, adatok, számok, magyarázatok

Elemző - értékelő szemlélet



1. Menedzsment összefoglaló

2. Piac és Versenytársak

3. Értékesítés és Stratégia

4. Működés

5. Pénzügyi terv
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Legalább az alapösszefüggéseket

Minél több tényadat alapján

Bizonytalan, vagy elhanyagolható tételeket is!

Több forgatókönyv is lehet!



Induló beruházások

Működés költségei, ráfordításai

Értékesítési csatornák bevételei



Költség vagy beruházás?

Egyszeri vagy időszakos?

Ütemezés és fizetés



Fix költség paraméterek (pl. infláció)

Anyagjellegű és személyi jellegű tételek

Értékcsökkenés, amortizáció

Változó költség paraméterek (pl. bevételek)

Változó vagy fix költség?





Értékesítési csatornák bevételei

Piacelemzés és versenytárs elemzés?

Egyszerű paraméterek (ár x mennyiség)

Árrések csatornánként (költség + árrés = ár)

Növekedési ráta





Vevők fizetési határideje

Költségek fizetési határideje

Profit vs. Cash-flow

Adók, járulékok



Fizetés: Eladó = 0 nap, Vevő = 0 nap

Profit = Cash flow



Fizetés: Eladó = 180 nap, Vevő = 0 nap

Profit ‹ Cash flow
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Köszönöm a figyelmet!

szillero@myconcept.hu

06-30-606-7110

www.myconcept.hu


