
we founders



A magyarországi vállalkozási és startup ökoszisztémában
rengeteg jó innovációs/üzleti ötlet bukik el a vállalkozói ismeretek
hiánya miatt
A startup életciklus korai szakaszában nagyon kevés igazi segítség
érhető el az ötletek sikeres piacra viteléhez
A startup vállalkozásoknak sokkal több direkt kapcsolatra van
szükségük
 potenciális befektetőkhöz,
 célcsoportjaikhoz, piacukhoz
 az üzletfejlesztéshez szükséges más iparági szereplőkhöz



Office, network, program as education, mentorship, experts etc.

Tapasztalt vállalkozók és iparági szakértők

Irodai környezet térítésmentesen; előadói tér

A K&H, a belga KBC és a Start it @KBC 
kapcsolatrendszere

Workshopok, nyilvános meetupok





 0-24 órában használható iroda

 nem kérünk részesedést a vállalkozásból

 nemzetközi kapcsolataink révén sokkal
könnyebb a külföldi piacralépés, akár
Belgiumba vagy az USA-ba

 kiemelkedően sikeres startupok mellett
fejlődhet a bekerülő csapat

 20 000 dollár értékű Google-felhőszolgáltatás vehető igénybe

 minden startup fejlődéséhez a saját iparága szakértőit vonjuk be



fizikai és kapcsolati bővülés nemzetközi 
viszonylatban

Pilot projekt,
prágai

helyszín

22 inkubált
startup

1 helyszín
30+ mentor

500+ inkubált startup
7 helyszín

100+ mentor





 jelenleg néhány száz, 
maximum 1000 hazai projekt
 inkább alulról építkező, 

önfejlesztő startup 
ökoszisztéma
 példaértékű hazai sikerek
 még megfizethető fejlesztők
 növekvő számú inkubátor- és 

képzési program
 erősödő állami és felsőoktatási 

részvétel



(2017 óta)

(2016)

(2018)

- Posta Biztosító (2018)

(2017)

(2018)

- Antenna Hungária (2018)

(2018)

(2016)

• Budapest-fókusz

• általában részesedésért cserébe és 
iparág-specifikusan működnek

• gyakorlatilag minden nagyobb
iparág képviselteti magát

- Magyar Telekom (2007)

(2016)



 már betöltötte a 30-at :)
30-39
48%

18-29
22%

40+
30%

 jól képzett: 90% diplomás 28% főiskolai (BSc), 62% egyetemi (MSc)

 62%-uk már rendelkezik valamilyen prototípussal az ötlet kapcsán

 egyetemekkel (34%-uk) vagy kutatóintézetekkel (33%) együttműködve
dolgoznak

 zömük, 56% vállalati (B2B) megoldásokat fejleszt



facebook.com/startitkh

startitkh.hu

hello@startitkh.hu


